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Company Profile



私たちのめざす姿

すべての人が「しあわせ」を感じられるインクルーシブで豊かな社会を共に創る

ビジネスを通じてあらゆる二項対立を乗り越える世界を創る

Mission

VISION



D2C&Co.とは

私たちはすべての人が幸せを感じられる社会をめざすうえで

D2Cが発展することにより、多様な選択肢を提供できるのではないかと考えています。

お互いに助け合い、協力し合える体制を築き、

D2Cエコシステムを発展させるため立ち上がったのが

丸井グループのグループ会社『D2C&Co.』です。



D2C&Co.とは

『D2C＆Co.』という会社名には、

「D2Cと仲間たち」という意味が込められています。

D2C
ブランド

EC
ブランディング

物流

店舗製造

決済メディア

資金

D2Cエコシステムに関わる

カンパニー（仲間たち）との共創を通じて

エコシステム全体の成長・発展をめざします。



COMPANY  会社概要

社名 Ｄ２Ｃ＆Ｃо.（ディーツーシーアンドカンパニー）株式会社

所在地 東京都中野区中野4-3-2

電話 03（5343）0175

設立 2020年1月31日

WEB https://www.d2c.company/

事業内容 Ｄ２Ｃスタートアップ支援サービス

資本金 1億円

代表取締役社長 遠藤 真見



丸井グループ会社概要

※25年3月末時点

小売・金融一体の独自のビジネスモデル

1931年 家具の月賦商として創業創業

1937年設立

359 億円2000万円資本金

本社所在地 東京都中野区中野４-３-２

事業内容 小売事業・フィンテック事業

社員数 4,051名

株式公開市場 東証一部

社名 株式会社丸井グループ

・店舗数 22店舗

（関東を中心に東海・関西・九州）

・取扱高 3,244億円

・カード会員数 790万人

・取扱高 4兆6810億円

フィンテック小売



小売事業
かくにん

年間2億人の顧客接点を持つSC型リアル店舗をマルイ・モディの屋号で全国22店舗展開

モノを売る店

体験を提供する店

アパレル・物販が中心

飲食・サービスが中心

これから

※25年3月末時点

博多

神戸

なんば

静岡

これまで



小売事業 

SHIBUYA BASE FABRIC  TOKYO

売上を前提としない体験型メニュー強化

店舗がお客様とのエンゲージメントの場所に

売らない店

ECモール

EC

イベント連動型EC



フィンテック事業 

※2025年3月末時点

会員数

プレミアム会員

※2025年3月末時点

非接触
決済機能

日本初の
廃プラ素材
※21年10月より

364万人

69％

790万人

カード利用率

エポスカード

アクティブな若年層・プレミアム会員を多く持つエポスカード

～30代
48%

40代～
52%

～30代
26%

40代～
74%

エポスカード 業界全体

女性
64%

男性
36% 女性

45%

男性
51%

※2024年12月末時点



提携カード

企業やコンテンツのオリジナル券面に独自の機能や特典を付与し、ブランドロイヤリティを向上

企業提携

利用額の0.1%を福祉団体等に寄付

みんな電力の電気料金が

エポスポイント2倍

みんな電力

ヘラルボニー

コンテンツ

施設提携

全国の商業施設36施設と提携 ※2025年3月末時点

ヒプノシスマイク エヴァンゲリオン ちいかわ

KITTE博多
那須ガーデン

アウトレット



関連サービス

エポスカードをより便利に活用できるサービスを提供

エポスアプリ・会員優待 スマホカード

・利用明細やポイント残高等の情報を一覧できる

・会員限定の優待情報の配信

・審査が完了次第すぐにアプリ上でカード情報を確認できる
・カード本体が届く前にカード決済の利用が可能

※お届けは申込から1週間程度



丸井グループの事業領域

小売とフィンテックを中心として幅広い事業領域を展開

岩佐修正

アニメコンテンツ

フィンテック 小売

WEB・ITシステム開発

新規事業創出デジタルプロダクトの
企画・開発

つみたて証券

空間プロデュース

警備・設備・清掃
フードコート

物流・倉庫

不動産賃貸家賃保証

D2C支援



共創投資 

未来投資

共創投資

＋新規事業投資

小売 フィンテック

※各社で同一会社への投資があるため、
各社投資社数合計と累計投資社数は一致しません。

新たな三位一体のビジネスモデルでオープンイノベーションを強化

小売 フィンテック

未来投資

共創投資
＋

新規事業投資

24年9月 投資社数

丸井グループ 53 社

D2C&Co. 11 社

累計 63 社

スタートアップへの投資実績

ファンド本数

19 本



VALUE

株式投資など

そのほか資金繰りサポートも

ご相談ください

１.資金提供

様々な出店方法で

オフラインの活用を

徹底サポートします

２.出店支援

３.物流

フルフィルメントから

出店時のサポートまで

物流面でサポートします

４.エポスカード

貴社のお取り組みご紹介や

即時入会・即時利用サービスなど

様々な面からサポートします



１ | 資金提供

これらの想いを形にするため、共創を通じて

資金面でのサポートをさせていただきます

丸井グループのパートナーシップは

共創によりお互いのシナジーを創ります

「事業を成長させたい」

「リアル店舗へ出店したい」

「決済メニューを増やしたい」

資金が必要なカンパニー（仲間）に

出資など、ニーズに合った資金提供をいたします



１ | 資金提供

丸井グループの目指す未来を共に創ることを目的に出資いたします

投資ステージ：シード～レイター       投資金額：500万円～1億円（応相談）

■共創投資実績（累計） ■投資フロー

3か月程度

投資DD

プレ投資委員会

投資委員会（月2回）

払込み

協業案件等

(トップミーティング)

0

100

200

300

17.3 18.3 19.3 20.3 21.3 22.3 23.3 24.3 25.3

スタートアップ企業 ファンド
(億円)

300億円
280

270

223
194

122

51

94



１ | 資金提供＜出資実績＞

D2Cブランド

エコシステムパートナー

アパレル
ライフスタイルグッズ

フード美容・コスメ



２ | 出店支援  

マルイ店舗の活用方法は自由自在です

オフライン空間で

ブランドこだわりの「世界観」を表現しませんか？

「商品を体験してもらう」

「スタッフとのコミュニケーションを通じて

ブランドのストーリーを深く知ってもらう」

「動画配信のスタジオとして活用する」

世界観を
感じる

つながる

出会う

買う

触れる

知る

初めての出店も“お店づくり”から“接客人材の提供”まで

しっかりサポート致します



２ | 出店支援＜出店方法＞ 

目的に合わせて様々な出店方法をご用意しております

常設前の
トライアル

体験の場所

商品数は少ないけど
出店したい

小さなプロダクトで
出店したい

出店ノウハウがない

期間限定で
イベントしたい

期間限定ショップ（POP UP）

時間をかけて
認知度UPしたい

長期的な
販売拠点をもちたい

旗艦店をつくりたい

コミュニケーション
拠点をつくりたい

ブランドの世界観を
体現したい

常設ショップ



２ | 出店支援＜場所探し＞ 

全国のマルイ・モディのお店への出店が可能です

「OMEMIE」を使えば出店が

スマホ・PCで区画検索から

契約の手続きまで行えます

サイトへはこちら

※25年3月末時点

博多

神戸

なんば

静岡

https://about-omemie.0101.co.jp/


２ | 出店支援＜物流・人材＞ 
修正後

商品や什器のお預かりや

配送・接客人材の運営受託も承ります

丸井グループの㈱ムービングが

商品の保管や配送をお手伝いします少量から承ります

倉庫保管・配送

売場運営多接客のノウハウを持った

丸井グループの社員が運営を担います

運営委託



２ | マルイウェブチャネルの出店
修正後

・出店料をいただくのではなく、売上掛率での出店

・運営はマルイのシステムに登録するだけ

・在庫は丸井倉庫に預けることも可能

出店のポイント

アパレルだけでなくコスメやアニメなどと

取り扱いアイテムを拡大しています

取り扱い事例



３ | 物流

丸井グループを支える(株)ムービングの物流機能を活かし

オンライン・オフラインを問わず

さまざまな物流サポート

ブランドの想いを形にするお手伝いをいたします

物流支援を通じて、

ブランドに寄り添った提案をいたします



３ | 物流

事業の成長に合わせて段階的にサポートいたします

配送料のシェア：物流コスト削減をサポート

倉庫のシェア：物量に適した保管をサポート

店舗受取り：お客様の商品受け取りのサポート

出店：出店時の配送、保管のサポート



エポスカードは1人に1枚のみ発行

1枚持っていれば

さまざまな利用特典を受けられます

４ | エポスカード

つまり、いちから会員を積み上げることなく

「790万人」があなたの会員に

さらに、EC上でのカード申込後の即時審査による

即時利用などニーズに合わせたご相談も承ります

貴社サービスのご案内・カード申込後の即時利用など

貴社のニーズに合わせたご相談を承ります



４ | エポスカード＜ 会員へのご案内＞

貴社のサービスやご優待情報をエポス会員へご案内いたします

メール アプリ

メール エポス会員 エポスカード

関心の高い

会員へご案内

CPAを抑えた

アプローチが可能

エポスカードで

ご購入



４ | エポスカード＜ネット決済の支援（購入促進）＞

エポスカードお申込み後の即時審査ですぐにお支払いが可能に

初めてのエポスカードお申込みなら、さらに入会特典も使えます

エポスかんたん決済

・エポスカード会員サイト「エポスNet」

のIDパスワードだけでかんたん決済

・貯めたエポスポイントを貴社ECでのお買い物時に

1pt=1円換算で割引利用が可能、継続的に購入を後押し

エポスカードを

新規入会したその日からつかえる

商品購入時、貴社ECからの新規ご入会で

当日からエポスかんたん決済でお支払いが可能

サービス登録時にエポスカードお申込み後、

利用料金のお支払いにエポスカードを自動登録

カード番号が不要 エポスポイントが使える

※導入には決済代行会社とECカート等に一部条件がございます

商品を
都度購入

サブスク
サービス



End…
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